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PROVA DI  LABORATORIO NEWTON 16 CASCHI JET  IN GALLERIA DEL VENTO
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L'azienda Meroni F.lli nasce nel 1963
come produttrice di componentisti-
ca originale per i grandi marchi del
settore motociclistico, tra cui Piag-
gio, Aprilia e Moto Guzzi, ma anche
come fornitrice terza di alcuni no-
mi noti tra i costruttori di telai, su
tutti MT e Verlicchi. Nel corso degli
anni ha acquisito delle conoscen-
ze e sviluppato delle capacità note-
voli sia riguardo alla costruzione di
stampi sia alla lavorazione di mate-
riali quali l'acciaio inox e l'alluminio.
È stato dunque quasi fi siologico
sfruttare questo know-how per rea-
lizzare prodotti propri, da affi anca-
re all'attività conto terzi. Nasce così
nel 2007 Mytech, specializzata nella
realizzazione di accessori per moto.
La produzione si concentra soprat-
tutto sulle valigie rigide, disponibi-
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li per una vasta gamma di enduro 
stradali, come la Moto Guzzi Stel-
vio o la BMW R 1200 GS, ma an-
che per alcuni diffusi modelli giap-
ponesi, ad esempio la Honda Tran-
salp e la Suzuki V-Strom. Lo svilup-
po dei prodotti Mytech ha seguito le 
richieste del mercato: le valigie rigi-
de in materiale metallico sono mol-
to richieste dai clienti di questa ti-
pologia di moto, in quanto si abbi-
nano bene allo stile da viaggiatrici 
senza confi ni e sono, secondo i ti-
tolari dell'azienda, più resistenti di 
quelle in plastica. Dopo le valigie è 
stato progettato il top case da 33 o 
55 litri, con le stesse peculiarità tec-
niche. Infi ne al Motodays 2011 so-
no stati proposti accessori ulteriori 
di complemento, a protezione di al-
cune parti sensibili delle moto. 

Mytech progetta e produce 
valigie rigide per moto. Alle 
spalle ha un'azienda solida
e riconosciuta, da trent'anni 
impegnata nel settore delle due
ruote. La conoscenza acquisita
nella lavorazione dei metalli ha
permesso di realizzare prodotti
premium, assemblati a mano.
Molti i progetti per il futuro, tra
cui il primo equipaggiamento e
l'ampliamento della gamma degli
accessori
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La caratteristica principale che di-
stingue le valigie Mytech da quelle
della concorrenza è l'utilizzo esclu-
sivo dell'alluminio. La plastica (u-
sata ad esempio da BMW per pro-
teggere gli angoli delle valigie rigide
della serie GS) è stata volutamen-
te bandita, per regalare una conno-
tazione ancora più tecnica al pro-
dotto, con l'obiettivo di far traspari-
re l'attenzione per la qualità persino
del dettaglio. La produzione è com-
pletamente made in Italy, nella se-
de di Dolzago (LC). Il processo pro-
duttivo parte dalle lastre di allumi-
nio, tagliate al laser e poi sagomate
una ad una. L'assemblaggio è ma-
nuale: le pareti vengono applicate
al fondo per mezzo di speciali bor-
chie antinfi ltrazioni. I punti di con-
tatto sono trattati con un particola-
re silicone idrorepellente e succes-
sivamente ogni valigia viene immer-
sa nell'acqua per verifi carne la te-
nuta stagna. Infi ne viene rifi nita con
le maniglie e passacinghie in accia-
io, nonché la serratura a chiave. Ini-
zialmente l'alluminio veniva anodiz-
zato, ma poi questo trattamento e-
lettrochimico è stato sostituito dal-
la verniciatura, in grado di garanti-
re qualità uniforme sulle superfi ci e
maggiore durata nel tempo. La ver-
niciatura a polvere è l'unica opera-
zione (per ora) effettuata all'ester-
no, presso un centro specializzato
ubicato nelle vicinanze dell'azien-
da. La particolare qualità selezio-
nata promette una resistenza no-
tevole alle abrasioni e ai colpi ac-
cidentali, che possono capitare sia
nel fuoristrada, sia nell'utilizzo più
comune cittadino o extraurbano.
L'unica variante cromatica dispo-
nibile è il nero, ed è anche questo
considerato un segno distintivo, in

ALL'AZIENDA MERONI F.LLI LAVORANO 58
PERSONE, DI CUI 4 SI DEDICATO SOLTANTO 
AGLI ACCESSORI MOTO. IL BUSINESS 
PRINCIPALE È SUDDIVISO NEI SETTORI DEL 
MOTOCICLO, AUTOMOTIVE, IMPIANTI ELETTRICI 
E GARDENING.

GIGIGIGIGIGGIGGIGIGGIGIIIGGIGIIGGGGIGIGIGIGGIGIGIGGGGIIUGNUGNUGNUGNUGNUGUGUGNUGNUGNUGNUGNNUGNUGNUGNUUGNGNUGNUGNUGNUGNUGNUGNUGNUGNUGUUGNUGNUGNNUUGUGUGUGNGNGNUGNUGNNGNNUGNGNU NNNNOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOO
2K2K2K2K2K22K2K2K2K2K2K2K2K2K2KK2K2K2KKKKK2KK2KK2K2K2KK222K2K22K2KK2K2KKKKKKK2K2K2K22KK22KK222K22K22KK2 1111111111111111111111111111111111111111111111111111111111111111

22222222222222222222222222222222222222222222222222222222222222222211111111111111111111111111111111111111111111000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

azienda my tech OK.indd   0210 25/05/2011   10.16.55

Factory

un settore dove i competitor (come 
BMW e Touratech) le propongono 
nella fi nitura alluminio. A proposito 
dei concorrenti, Laura Brivio, diret-
tore marketing di My Tech sostie-
ne che le loro valigie si distinguo-
no per" la qualità del materiale u-
tilizzato, lo spessore dell'alluminio 
del corpo valigia di 2 mm al posto di 
quello da 1,5 mm usato da BMW e 
Touratech. Questo particolare per-
mette di renderle più solide, quali-
tà che il mercato ci ha subito rico-
nosciuto".
Attualmente la produzione punta su 
due tipi di valigie dalla capienza dif-
ferente: la più piccola è di 42 litri, la 
più grande raggiunge i 47 litri, un 
record in questa categoria. In futu-
ro verranno presentati modelli di di-
mensioni inferiori, per accontentare 
i clienti che desiderano in certi ca-
si maggiore versatilità e snellezza. 
Naturalmente anche i supporti e i 
telaietti specifi ci in acciaio per ogni 
moto sono fatti in sede. 
Lavorazione industriale e fattura ar-
tigianale: così sono presentati i pro-
dotti Mytech. L'assemblaggio com-
pletamente manuale incide relati-
vamente sui costi di produzione e 
quindi sul prezzo al pubblico (kit 2 
valigie + telai di fi ssaggio per BMW 
R 1200 GS: 1.020 euro), più bas-
so del listino di BMW e in linea con 
Touratech, ma permette una qua-
lità molto elevata. Inoltre le valigie 
Mytech offrono di serie la serratu-
ra, le maniglie e i passacinghie, da 
considerarsi a parte per alcuni dei 
marchi concorrenti. In optional in-
vece è possibile scegliere accesso-
ri come la borsa interna morbida e il 
portaborraccia in alluminio.
La vendita avviene attraverso i con-
cessionari e non al dettaglio diretta-

mente dall'azienda. Questo perché
si vuole dare la possibilità all'uten-
te fi nale di essere informato, di toc-
care con mano i prodotti e, se pos-
sibile, confrontarli con quelli della
concorrenza. Rivolgendosi al ven-
ditore, il cliente ha così anche l'op-
portunità di non preoccuparsi del
montaggio (solitamente incluso nel
prezzo di listino). Ma in caso si vo-
glia procedere al fai-da-te, sono
comprese istruzioni dettagliate e il-
lustrate (tempo previsto per l'instal-
lazione: circa mezz'ora). Le pecu-
liarità delle valigie hanno fatto brec-
cia anche presso alcuni concessio-
nari BMW, i quali, liberi da vinco-
li con la casa madre, possono pro-
porre anche oggetti alternativi, con
margini di guadagno superiori.
Il mercato italiano ha dimostrato di
recepire bene i prodotti Mytech: il
primo anno di fatturato importan-
te è stato nel 2010, mentre il trend
nell'anno in corso è dichiarato in
crescita, anche grazie alla visibili-
tà concessa allo stand della passa-
ta edizione dell'EICMA. Per quan-
to riguarda la vendita extraconfi ni,
l'azienda sta concludendo un ac-
cordo con un concessionario tede-
sco: nei piani a breve termine c'è
comunque un progetto di esporta-
zione più capillare e importante.
Interessanti sono i contatti intrapre-
si con alcuni dei grandi produttori di
motocicli, come Aprilia e Triumph,
per la fornitura delle valigie Mytech
quali accessori originali. Intanto al-
la prossima esposizione internazio-
nale di Milano verranno proposti kit
per la Triumph Tiger 800 e per la
Ducati Multistrada 1200, ad am-
pliare ulteriormente la disponibilità
di modelli per le nuove moto appe-
na entrate in commercio.

Gli ultimi arrivati in casa Mytech so-
no i carter di protezione disponibi-
li per le enduro stradali più diffuse. 
Sono realizzati in alluminio, succes-
sivamente anodizzato in diverse va-
rianti cromatiche, tra cui quella blu, 
la più richiesta dai possessori di 
BMW, perché ne richiama uno dei 
colori presenti nel logo. La produ-
zione comprende protezioni per le 
pompe di freno e frizione, paratac-
chi e carter del pignone. Come gli 
altri manufatti Mytech, sono ricava-
ti da lastre in alluminio, successiva-
mente forate con l'utensile del ta-
glio laser e poi piegate. 

MYTECH: VIA MARCONI, 12 - 23843 
DOLZAGO (LC). TEL. +39 0341451212
WWW.MYTECHACCESSORIES.IT

SPECIAL
PARTS PER 
COMPLETARE
LA GAMMA
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